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ABSTRAK

Kerupuk merupakan makanan ringan atau cemilan yang umumnya dinikmati sebagai
pendorong selera makan atau hanya sebagai cemilan. Makanan ini populer di kalangan
semua usia dan lapisan sosial masyarakat. Kerupuk dapat dengan mudah ditemukan
diberbagai tempat banyak jenis kerupuk dibuat orang, mulai dari tepung beras, terigu,
tapioka. Pelaksanaan tugas akhir ini dilakukan di Desa Prajekan Kidul Kecamatan
Prajekan Kabupaten Bondowoso dengan melaksanakan proses produksi sebanyak 5
kali, pada tanggal 30 Juli 2024 sampai dengan 6 Februari 2025 dengan Jumlah bahan
baku yang digunakan adalah 1 kg nasi yang menghasilkan 18 kemasan dan dijual
dengan harga Rp 15.000 per kemasan. Proses produksi kerupuk nasi yaitu persiapan
alat dan bahan, penghalusan bumbu, pembuatan adonan kerupuk nasi, pengukusan
adonan, penghalusan adonan, pencetakan kerupuk nasi, penjemuran kerupuk nasi,
penggorengan kerupuk nasi, pengemasan dan label produk. Analisis usaha yang
dilakukan menggunakan metode perhitungan BEP, R/C Ratio, dan ROI. Hasil
perhitungan BEP Hasil mencapai 11,19 kemasan dengan jumlah produksi 18 kemasan,
dan BEP harga mencapai Rp 9.333,28/kemasan lebih kecil dengan harga jual yang
ditetapkan yaitu mencapai Rp 15.000/kemasan. Hasil perhitungan R/C Ratio mencapai
1,6 dan hasil ROl mencapai 1,11% bisa dirumuskan bahwa usaha ini menguntungkan
dan layak diusahakan. Berdasarkan usaha kerupuk nasi memiliki penerapan bauran
pemasaran 4P (Product, Price, Place, Promotion). Produk berupa nasi yang diolah
menjadi kerupuk nasi dengan bumbu rempah. Harga Rp 15.000 Per kemasan
disesuaikan dengan biaya yang dikeluarkan. Tempat Pemasaran produk kerupuk nasi
dengan menawarkan secara langsung ke konsumen. Sedangkan Promosi dilakukan
menggunakan media sosial whatsapp, Instagram, dan Facebook.
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